






1 導入事例
新商材のPRに、イプロスの

ポテンシャルを最大活用

G-P1ace 
ー·謹-
株式会社G-Place

ー一渭這漣！一
株式会社G-Placeは、 自治体向け指定ゴミ袋の商社
として創業し、業務支援、関連アプリやシステム 開
発、家庭用品の企画 ・販売、太陽光発電設備の販売
など幅広い事業を展開する商社です。

ー冨'
10万通配信のイプロスメルマガ配信で120件のゾ引き合いを獲得

.; 4名の少人数チームで大量集客、受注までの フロ
ーを構築

ゾ大手企業 ・ 官公庁、教育施設などHP来訪者とは
異なるターゲットからのコンタクトを獲得

異業種への一歩を後押し

イプロスで予想外の成果を実感

1'safie 
一霜曙i•―
セーフィー株式会社

一喜渭隋'-
セーフィー株式会社は、 「映像から未来をつくる」とい
うビジョンを掲げ、企業活動や日常を支える映像プ
ラットフォーム を開発 ・運営しています。

--

新製品のPR時などに活用 。
ゾコンスタントに40~50件のリー ドを獲得

ゾターゲットとして想定していなかった業界へPR
することで大きな反響

イプロスでの反響結果をも とに他媒体でのメッゾセー ジを改善

イプロスを使ってもう10年。

ニッチな製品を広める 『武器』に

p,_ 

M9NOVATE 
一霜謁＝一

MONOVATE 

株式会社
ー一渭這tf-
MONOVATE株式会社（旧社名：日東金属工業株式会
社）は、医薬品 ・ 化粧品 ・ 食品工場等で使用される、 ス
テンレス製容器 の製造・販売を中心に、撹拌機やホッ
パーなど周辺機器 も提供している企業です。

-冨'
毎月のよう にイプロスメルマガを利用し、見込み

ゾ客からの引き合いが自動的に来る体制を構築

ゾ独自の技術資料を訴求するトップコラムで“ニッ
チ市場向けの高品質な引き合い’'を量産

ゾイプロスで得た 「顧客育成」のノウハウを自社の
メルマガに活用

Web販促で市場の可能性を拡大

一霜曙i一
東亜デイーケーケー

株式会社
TO心kく

一霜渭tーヤー
東亜ディーケーケー株式会社は、水 ・ 大気・ガスの計測
機器や医療分野の測定装置の開発 ・製造 ・販売、およ
び機器メンテナンスを行う企業です。

--
Webサイトの運 用だけではリー ド創出に つなが

V らなかった が、イプロスを経由して多くの顧客情
報を獲得できた

V 思いもよらなかった市場からの需要を発掘

V 今後の営業活動·製品開発のヒントに

他にも導入企業の

成功事例を公開中

イプロス導入のきっかけや導入前後で感じた変化、サ
＿ビスの魅力や 展望などについて、幅広い業種・規模の

企
業のこ担当者様に詳しく伺ったインタビューを掲載。
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あなたの身迂にいつも��・アキレス
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